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IHRE AUFGABEN

+ Vertrieb unserer Produktpalette am Standort Freiburg
- liberwiegend im Innendienst, mit gelegentlichen
AuRendienstterminen

+ Kalkulation und Preisgestaltung

+ Selbststdndige Verhandlungsfihrung und Beratung von
Kunden

+ Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien

+ Erkennen von Absatzpotentialen inkl. Marktanalyse und
Ausbau der Marktposition bei Ziel- und Neukunden

+ Allgemeine administrative Tdtigkeiten
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IHR PROFIL

Hands-on dabei, wissbegierig mittendrin, stressresistent und
mit einem Lacheln im Gesicht

+ haben Sie eine kaufmannische Ausbildung abgeschlossen

+ idealerweise erste Berufserfahrung im Bereich Vertrieb

+ versierter Umgang mit den gangigen MS-Office-Programmen
+ Verhandlungsgeschick und souvendres Auftreten

+ hohe Kunden- und Ergebnisorientierung

+ mindestens Grundkenntnisse der englischen Sprache

+ eigenverantwortliche, verbindliche und zielorientierte
Arbeitsweise

+ Affinitdt fur digitale Themen

Menschliches Miteinander, gemeinsame Erfolge, grenziiberschreitende Moglichkeiten, denn wir bieten

+ einen interessanten Arbeitsplatz in einem internationalen Unternehmen mit aussichtsreichen Perspektiven

+ eine umfangreiche Einarbeitung

+ eine attraktive, leistungsgerechte Verglitung und gute Sozialleistungen
(u. a.13. Monatsgehalt und Urlaubsgeld, erfolgsabhdngiges Bonussystem, vermogenswirksame Leistungen, etc.)

+ flache Hierarchien und ein motiviertes, hilfsbereites Team

+ 30 Tage Urlaub
+ Mitarbeiterrabatte (Corporate Benefits)

deutschland.stappert.biz

Wollen Sie auch ein Teil des Teams der europaweiten STAPPERT Gruppe werden?
Dann freuen wir uns Gber Ihre Bewerbungsunterlagen mit Angabe lhrer Gehaltsvorstellung

und des frilhestmoglichen Eintrittstermins.
Senden Sie diese per E-Mail an: bewerbung@stappert.biz

STAPPERT Deutschland GmbH
Hubert Faller

Mitscherlichstralle 8

79108 Freiburg

S

STAPPERT




