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IHRE AUFGABEN

+ Vertrieb unserer Produktpalette am Standort Weil der Stadt
- Uberwiegend im Innendienst, mit gelegentlichen
AuRendienstterminen

+ Erkennen von Absatzpotentialen inkl. Marktanalyse und
Ausbau der Marktposition bei Ziel- und Neukunden

+ Betreuung von Bestandskunden und technische
Kundenbetreuung vor Ort

+ Selbststandige Verhandlungsfiihrung und Beratung von
Kunden

+ Erstellung und Nachfassen von Angeboten inkl.
Termintberwachung

+ Reporting an die Verkaufsleitung

UNSERE LEISTUNGEN

VERTRIEBSMITARBEITER
| i. IM EDELSTAHLBEREICH (M/W/D)

IHR PROFIL

+ Kaufmannische Ausbildung und mehrjahrige
Berufserfahrung im Vertrieb

+ Fundierte Markt- und Fachkenntnisse im Bereich Edelstahl
Rostfrei (Stabstahl, Rohre und Rohrzubehér) von Vorteil,
aber nicht zwingend erforderlich

+ Ausgepragte Kommunikations- und Teamfahigkeit

+ Sicheres Auftreten

+ Freude an der Teamarbeit sowie kundenarientiertes
Handeln und Denken

+ PKW-Fihrerschein der Klasse B

+ Affinitdt zu digitalen Themen

Menschliches Miteinander, gemeinsame Erfolge, grenziiberschreitende Mdglichkeiten, denn wir bieten

+ einen interessanten Arbeitsplatz in einem internationalen Unternehmen

+ eine umfangreiche Einarbeitung

+ eine attraktive, leistungsgerechte Vergiitung und gute Sozialleistungen
(u.a.13. Monatsgehalt und Urlaubsgeld, vermogenswirksame Leistungen, erfolgsabhdngiges Bonussystem)

+ flache Hierarchien und ein motiviertes, hilfsbereites Team
+ 30 Tage Erholungsurlaub
+ Mitarbeiterrabatte (Corporate Benefits)

deutschland.stappert.biz

Wollen Sie auch ein Teil der europaweiten STAPPERT Gruppe werden?
Dann freuen wir uns Gber Ihre Bewerbungsunterlagen mit Angabe lhrer Gehaltsvorstellung

und des frithestmoglichen Eintrittstermins.

Senden Sie diese bevorzugt per E-Mail an: bewerbung@stappert.hiz

STAPPERT Deutschland GmbH
Herr Thomas Keller
Josef-Beyerle-Stralle 13

71263 Weil der Stadt
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http://deutschland.stappert.biz

